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• Технологическое развитие сделало возможным экспансию игроков из смежных рынков на рынок услуг телевидения: операторы телефонной связи и Интернет-провайдеры стали занимать секторы рынка видеоуслуг. Это, в свою очередь, заставляет операторов КТВ развиваться более агрессивно. К тому же развитие IP-технологий обусловило техническую возможность превращения сетей кабельного ТВ в настоящие мультисервисные сети. Накопились количественные и качественные изменения в потреблении телекоммуникационных услуг. Происходит их эволюция в сторону интерактивности, широкополосности и мультисервисности. 

• Растет платежеспособный спрос. По официальной статистике, почти у 1/3 населения России уровень расходов уже приблизился к европейскому, и в структуре этих расходов повышается доля информационно-развлекательных услуг. Платное телевидение в России стало привлекательным объектом для инвестиций. 

• Российский телекоммуникационный рынок, развивающийся в несколько раз быстрее экономики страны в целом, всегда привлекал инвесторов. А поскольку в сегменте услуг сотовой связи инвестиционные возможности практически исчерпаны, то инвесторы в 2005 г. обратили свое внимание на другие сегменты отрасли, в частности на рынки услуг платного ТВ и фиксированной связи. Причем следует отметить, что наибольший интерес проявляют именно российские инвесторы, в том числе и те, для кого телекоммуникационный бизнес не является профильным. 

• Экстенсивный период развития кабельного телевидения сменился интенсивным, характеризующимся быстрообостряющейся конкуренцией как между кабельными компаниями, так и между различными технологиями широкополосного доступа. Поэтому наиболее важной тенденцией следует считать процессы консолидации внутри кабельного сообщества: малые компании ищут пути снижения издержек, льготный доступ к привлекательному контенту, юридическую помощь и защиту. 

• В ближайшие два-три года в России появятся несколько кабельных операторов национального масштаба, поскольку возникли телекоммуникационные системы, способные интегрировать действующие местные кабельные сети в региональные и национальные. Такие холдинги, как «Ренова-Медиа», «Система-МассМедиа» «Мультирегион», «Связьинвест» (в части кабельных активов), «Северстальинфоком» станут основой этих сетей. В ближайшей перспективе трудно ожидать появления новых крупных холдингов в этой области, поскольку у перечисленных игроков есть все необходимые ресурсы, и к тому же они проводят агрессивную политику. В силу большой капиталоемкости кабельного бизнеса на этом рынке трудно ожидать резких изменений. Эволюция кабельного рынка в России к настоящему времени уже достаточно четко обозначила центры консолидации операторов КТВ.

